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Sehr geehrter Herr/Sehr geehrte Frau  Anja Henningsmeyer (PERSÖNLICH)

Workshopevaluation Career Service

Sehr geehrter Herr/Sehr geehrte Frau Anja Henningsmeyer,

Sie erhalten beigefügt die Ergebnisse der automatisierten Auswertung des Workshops "Erfolgreiche
Verhandlungsstrategien für Ihren Berufsalltag" im WS16/17.

Die Rückmeldung soll Ihnen Hinweise geben, wie die Studierenden Ihre Veranstaltung wahrnehmen
und Ihnen Anregungen für Veränderungen aufzeigen.

Im Auswertungsbericht werden die Mittelwerte, Standardabweichungen und Anzahl der Nennungen
aller einzelnen Fragen aufgelistet.

Bei Rückfragen steht Ihnen Herr Jens Blank Verfügung (E-Mail: career-service@uni-frankfurt.de oder
Telefon: 069-798-150 53).
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Anja Henningsmeyer
 

Erfolgreiche Verhandlungsstrategien für Ihren Berufsalltag ()
Erfasste Fragebögen = 21

Auswertungsteil der geschlossenen FragenAuswertungsteil der geschlossenen Fragen

Legende
Fragetext Rechter PolLinker Pol n=Anzahl

mw=Mittelwert
s=Std.-Abw.
E.=Enthaltung25% 0% 50% 0% 25% 0%

1. Fragen zur Veranstaltung und zum Career Service1. Fragen zur Veranstaltung und zum Career Service

Ich sehe die Veranstaltung als Hilfe für meine
Bewerbungsphase

1.1)
trifft nicht zutrifft voll zu n=19

mw=1,5
s=0,8

Diese Veranstaltung würde ich anderen
Studierenden empfehlen

1.2)
trifft nicht zutrifft voll zu n=21

mw=1,1
s=0,3

Welche „Schulnote“ würden Sie der Dozentin /dem
Dozenten als Veranstaltungsleiter/in geben?

1.3)
mangelhaftsehr gut n=21

mw=1,2
s=0,4

81% 19% 0% 0% 0%

Mit welcher „Schulnote“ würden Sie die Struktur der
Veranstaltung beurteilen?

1.4)
mangelhaftsehr gut n=20

mw=1,2
s=0,4

Welche „Schulnote“ würden Sie der Veranstaltung
insgesamt geben?

1.5)
mangelhaftsehr gut n=18

mw=1,2
s=0,4

83.3% 16.7% 0% 0% 0%

Bitte beurteilen Sie Ihre Zufriedenheit mit dem Career Service anhand der folgenden Kriterien!

2. Abschließende Fragen2. Abschließende Fragen

Die Beantwortung der folgenden Fragen ist Ihnen frei gestellt. Damit ermöglichen Sie uns, die Bedürfnisse verschiedener
Zielgruppen stärker zu berücksichtigen.

Geschlecht2.1)

n=16männlich 56.3%

weiblich 43.8%

Welcher Alterskategorie gehören Sie an?2.2)

n=1920 Jahre und jünger 10.5%

21 bis 23 Jahre 10.5%

24 bis 26 Jahre 42.1%

27 bis 29 Jahre 26.3%

30 und älter 10.5%
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In welchem Fachbereich studieren Sie überwiegend bzw. haben Sie überwiegend studiert?2.3)

n=1601 Rechtswissenschaft

6.3%
02 Wirtschaftswissenschaften

37.5%
03 Gesellschaftswissenschaften

6.3%
09 Sprach- und Kulturwissenschaften

12.5%
11 Geowissenschaften

6.3%
12 Informatik und Mathematik

12.5%
13 Physik

6.3%
14 Biochemie, Chemie und Pharmazie

6.3%
16 Medizin

6.3%

Welchen Abschluss streben Sie an?2.4)

n=19Bachelor 42.1%

Master 36.8%

Magister 0%

Lehramt 0%

Staatsexamen 10.5%

Promotion 10.5%

Sonstiges 0%

In welchem Studienabschnitt befinden Sie sich
aktuell?

2.5)
StudienendeStudienbeginn n=17

mw=7,1
s=3,6

17.6% 0% 5.9% 5.9% 0% 0% 5.9% 5.9%23.5%35.3%

Vielen Dank für Ihre Unterstützung! 
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Profillinie
Teilbereich: Career Service
Name der/des Lehrenden: Anja Henningsmeyer
Titel der Lehrveranstaltung:
(Name der Umfrage)

Erfolgreiche Verhandlungsstrategien für Ihren Berufsalltag

Vergleichslinie: WS 16/17

Verwendete Werte in der Profillinie: Mittelwert

1. Fragen zur Veranstaltung und zum Career Service1. Fragen zur Veranstaltung und zum Career Service

1.1) Ich sehe die Veranstaltung als Hilfe für meine
Bewerbungsphase

trifft voll zu trifft nicht zu
n=19 mw=1,5 md=1,0 s=0,8
n=887 mw=1,8 md=2,0 s=1,0

1.2) Diese Veranstaltung würde ich anderen
Studierenden empfehlen

trifft voll zu trifft nicht zu
n=21 mw=1,1 md=1,0 s=0,3
n=899 mw=1,7 md=1,0 s=0,9

1.3) Welche „Schulnote“ würden Sie der Dozentin /
dem Dozenten als Veranstaltungsleiter/in
geben?

sehr gut mangelhaft
n=21 mw=1,2 md=1,0 s=0,4
n=886 mw=1,5 md=1,0 s=0,7

1.4) Mit welcher „Schulnote“ würden Sie die
Struktur der Veranstaltung beurteilen?

sehr gut mangelhaft
n=20 mw=1,2 md=1,0 s=0,4
n=888 mw=1,7 md=2,0 s=0,8

1.5) Welche „Schulnote“ würden Sie der
Veranstaltung insgesamt geben?

sehr gut mangelhaft
n=18 mw=1,2 md=1,0 s=0,4
n=873 mw=1,7 md=2,0 s=0,7

2. Abschließende Fragen2. Abschließende Fragen

2.5) In welchem Studienabschnitt befinden Sie sich
aktuell?

Studienbeginn Studienende
n=17 mw=7,1 md=9,0 s=3,6
n=766 mw=7,6 md=9,0 s=2,8
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Profillinie
Teilbereich: Career Service
Name der/des Lehrenden: Anja Henningsmeyer
Titel der Lehrveranstaltung:
(Name der Umfrage)

Erfolgreiche Verhandlungsstrategien für Ihren Berufsalltag

Vergleichslinie: WS 16/17

1. Fragen zur Veranstaltung und zum Career
Service

- +
mw=1,2 s=0,5
mw=1,7 s=0,8
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Auswertungsteil der offenen FragenAuswertungsteil der offenen Fragen

1. Fragen zur Veranstaltung und zum Career Service1. Fragen zur Veranstaltung und zum Career Service

Was gefällt Ihnen an dieser Veranstaltung besonders gut oder besonders schlecht? Nutzen Sie den Platz für weitere
Anmerkungen und Anregungen!

1.6)
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