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 CERTIFICATION

Frau Anja Henningsmeyer
hat am 01.08.2011
in Zirich
die Zertifizierung zum

Zertifizierten Verhandlungsfihrer

-Advanced Negotiator-
erfolgreich bestanden.

Die Trainingsinhalte:

Ziel - Strategie - Taktik
Analyse des Verhandlungspartners
Die Filihrung in der Verhandlung
Macht und Ohnmacht
Der Weg aus der Sackgasse

Ziirich, den 01.08.2011

P . e
Matthias Schranner - CEO
Schranner Negotiation Institute

www.schranner.com





